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Diagnóstico e Inteligência de Mercado

Ronaldo Casagrande



2O mercado da educação básica há poucos anos



3O mercado presente e futuro da educação básica



A CONSOLIDAÇÃO DO SETOR EDUCACIONAL



EDUCAÇÃO SUPERIOR EDUCAÇÃO BÁSICA

Posicionamento “Conveniência” Posicionamento “Premium”

Modelo top-down Preservação Pedagógica

Estágio avançado Estágio inicial

Gestão Profissionalizada Gestão Profissionalizada



PROFISSIONALIZAÇÃO 
DA GESTÃO



Pessoas

Legal

Estratégica
Comunicação

e Marketing

Administrativo

financeira

Pedagógica

Fonte: Instituto Casagrande

9,1

8,1

7,88,0

8,6 7,2

IPG – ÍNDICE DE PROFISSIONALIZAÇÃO DE GESTÃO
(Escolas não confessionais)



Pessoas

Legal

Estratégica
Comunicação

e Marketing

Administrativo

financeira

Pedagógica

Maiores Gaps

Fonte: Instituto Casagrande

8,9
8,3

7,57,1

6,7
5,6Olhar 

para o 
mercado

IPG – ÍNDICE DE PROFISSIONALIZAÇÃO DE GESTÃO
(Escolas confessionais)



O QUE ISSO SIGNIFICA?

oQuem são seus concorrentes?

oQuais os movimentos da concorrência?

oQuais os pontos fortes e fracos dessa concorrência?

oQuais são seus diferenciais?

oComo é a relação custo-benefício de sua instituição?

oComo está meu marketshare histórico?
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O QUE FAZER PARA ENFRENTAR OS GRANDES GRUPOS?

Atuar em
Rede

Inovar

Profissionalizar 
a gestão
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O QUE FAZER PARA ENFRENTAR OS GRANDES GRUPOS?

Valores
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ESSE É UM GRANDE DIFERENCIAL DAS INSTITUIÇÕES CATÓLICAS

Valores



@ronaldocasagrande.educ

ronaldo@institutocasagrande.com

Uma vida sem 

desafios não vale a 

pena ser vivida.
Sócrates


